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Renditesl)tpigerung
el
Immobilien

So verbessern Sie mit rechilichen MaBnahmen das Ergebnis
lhrer vermieteten Immobilien!

Sie lernen, wie Sie bei vermieten Ge
Wohnimmobilien ...

Mit Praxisbeispieien
und aktueller

Rechtsprechung'-

lhre Mieteinnahmen optimieren

= Das ist bei Erhohung auf die ortsiibliche Miete zu
beachten

= Diese ModernisierungsmaBnahmen erméglichen
die Mieterh6hung

= So gelingt die Umlage von Beiriebskostenerhhungen

= Vertraglich zu vereinbaren: Staffel- und
Indexmieterhéhung

lhre Ausgabenseite reduzieren
= Vermeiden Sie Fehler bei der Betriebskostenumlage

= Die wirksame Vereinbarung von Klauseln zu
Schonheitsrenovierungen und Kleinreparaturen

= So treten Sie Mietminderungen aufgrund von
Mangeln entgegen

= Diese Reaktionsméglichkeiten bestehen bei
Zahlungsverzug des Mieters

Bitte wahlen Sie lhren Termin:
24. Juli 2007 in Koln

21. August 2007 in Minchen
20. September 2007 in Frankfurt am Main

durch
Hoher Lernerfolg
be:renzte Teilnehmerzahl!

lhr Rechtsexperte:

i Carsten Wilke
A Anwaltskanzlei
Wilke & Coll.

So beurteilen Teilnehmer den

Referenten:

v ,Sehr gute juristische
Beitrdge, auch fiir Nicht-
Juristen verstdandlich!”

P. Senftleben, ThyssenKrupp
Real Estate GmbH

v ,Einem ,sehr gut” ist nichts
hinzuzufiigen!”
S. Volk, AutoVision GmbH

v ,Kompetent, informativ”
B. Schulze, ThyssenKrupp
Real Estate GmbH

IHR PLUS:
# Zahlreiche Beispielsfdlle
¢ Praktische Checklisten

¢ Nitzliche Musterformu-
lierungen und -klauseln

-

MANAGEMENTCIRCLE®

BILDUNG FUR DIE BESTEN

Melden Sie sich jetzt an! Telefon-Hotline: 0 61 96 / 47 22 - 700



Zum Seminarinhalt lhr Rechtsexperte:

Warum Sie dieses Seminar besuchen sollten

Zum Immobilienportfolio lhres Unternehmens zahlt eine
Vielzahl vermieteter Objekte. Es ist Ihre Aufgabe, diese
Immobilien renditeorientiert zu managen.

Dabei unterscheiden sich diese vermieteten Immobilien
genauso wie die Bedirfnisse der Mietparteien. Diese Indi-
vidualitatspiegelt sich auch in der wirtschaftlichen Struktur
der Objekte wider, die jedoch fir jedes Objekt optimal
ausfallen soll. Wissen Sie, welche rechtlichen Stellschrau-
ben sich Ihnen zur Verbesserung Ihrer Inmobilienrenditen
bieten und ob Sie diese bereits ausschépfen?

Dabei ist es gar nicht so schwer, die Rendite vermieteter
Immobilien zu steigern. Mit dem richtigen rechtlichen
Durchblick und entsprechendem Handwerkszeug haben
Sie viele Maglichkeiten, Ihre Mieteinnahmen zu optimieren
und lhre Ausgaben zu reduzieren.

Was Sie hier lernen

Erarbeiten Sie sich auf unserem Seminar das notwendige
Wissen zur Renditesteigerung lhrer vermieteten Immobilien
und insbesondere zu folgenden Fragen:

® Was gilt bei Mieterhdhung - auf die ortsiibliche Miete
oder durch Staffel- bzw. Indexvereinbarung?

Wie gelingt die Umlage von Kosten baulicher
MaBnahmen?

Wie werden Heiz- und Betriebskosten korrekt und
sicher umgelegt?

Wie steht es um Renovierungsklauseln, Klein-
reparaturen und Mietmdngel?

Wie kann man bei Zahlungsverzug des Mieters r
eagieren und mit welchen Konsequenzen?

lhr individueller Vorteil - lhr Teilnehmerforum!

lhre personlichen Fragen leiten wir im Vorfeld des Se-
minars gerne an Herrn Wilke weiter. Schicken Sie mir
einfach eine E-Mail (giehl@managementcircle.de) oder
rufen Sie mich an (Tel.: 0 61 96/47 22-683). Im Seminar
erhalten Sie dann eine vorbereitete und ausfihrliche Ant-
wort. Selbstverstandlich kénnen Sie lhre Fragen auch im
Seminar erstmals an den Referenten richten - sie werden
dann besprochen und gemeinsam erarbeitet.

Bereichern Sie das Seminar durch Ihre individuellen
Erfahrungen und nutzen Sie die Plattform zur Diskussion
mit Experten und Kollegen!

Vertrauen Sie auf eigene fundierte Kenntnisse!

Damit Sie sich einen praxisorientierten Durchblick abseits
unibersichtlicher Gesetzestexte und Paragrafen aneignen
kénnen, haben wir fir Sie dieses Seminarkonzipiert, das
sich auch fir Nicht-Juristen bestens eignet. Zur Veran-
schaulichung werden dabei zahlreiche Beispielsfalle her-
angezogen. Unser praxiserfahrener Referent wird lhnen
zudem wertvolle Tipps und niitzliche Materialien fir die
Umsetzung an die Hand geben.

www.managementcircle.de/07-54632

Carsten Wilke

ist Grinder der auf das Immobilien- und Mietrecht spezi-
alisierten Anwaltskanzlei Wilke & Kollegen in Frankfurt

am Main. Er ist hier vorwiegend auf dem Gebiet des
Mietrechts tatig und einer der Rechtsanwdlte mit der
Befugnis, die Bezeichnung ,Fachanwalt fir Mietrecht und
Wohnungseigentumsrecht” zu fihren. Carsten Wilke hat
zahlreiche Fachbeitrdge zum Mietrecht publiziert. Neben
seiner anwaltlichen Tatigkeit ist er als Dozent tatig. Néhere
Informationen zur Tatigkeit und Kanzlei von Carsten Wilke
— im Internet unter www.wilkeundcoll.de.

Sie haben noch Fragen? Gerne!

Rufen Sie mich bitte an oder schreiben Sie mir eine E-Mail.
Gerne berate ich Sie personlich und beantworte lhre
Fragen zur Veranstaltung.

C&n’?‘h’ w Greld

ﬁ. & -N“ Christine Giehl

Konferenz Managerin
Tel.: 0 61 96/47 22-683
o | .Y EMail: giehl@managementcircle.de

Ihr Management Circle-Veranstaltungsticket

Schnell, bequem und ginstig bringt Sie"die Deutsche
BahnAG in Kooperation mit Management Circle"an lhren
Veranstaltungsort. Von jedem beliebigen DB-Bahnhof
kénnen Sie lhre Reise zum Sonderpreis antreten:

Entfernung zum

Veranstaltungsort 2. Klasse | 1. Klasse
bis 300 km 69 € 99 €
uber 300 km 109 € 159 €

Bei einer Hin- und Rickfahrt mit dem ICE von K&ln nach
Frankfurt am Main kénnen Sie z.B. in der 2. Klasse

49 € sparen. Von Kéln nach Miinchen betragt die
Ersparnis 129 €.

Mit diesem attraktiven Angebot kdnnen alle Zige der

DB genutzt werden, auch der ICE. Weitere Details und
Informationen zur Ticketbuchung erhalten Sie mit lhrer
Anmeldebestatigung zur Veranstaltung oder unter

www.managementcircle.de/bahn  Die Bahn DB

WIR KOMMEN IHNEN ENTGEGEN.

Das Beste fiir lhre Praxis — als Inhouse Training!
Dieses und auch andere Themen trainieren wir auch in lhrem

Unternehmen. |hr Vorteil: Keine Zeitverluste, passgenau fir lhren
Bedarfl

Wir beraten Sie gerne und erstellen ein individuelles Angebot.
Rufen Sie mich an:

o Dirk Gollnick
& Tel.: 0 61 96/47 22-646

E-Mail: gollnick@managementcircle.de




Seminarablauf

Wie Sie lhre Einnahmen optimieren und lhre Ausgaben reduzieren!

lhr Seminarleiter:

Carsten Wilke, Fachanwalt fir Miet- und Wohnungseigentumsrecht, Anwaltskanzlei Wilke & Coll., Frankfurt am Main

Inhalt

Empfang mit Kaffee und Tee, Ausgabe der
Tagungsunterlagen ab 8.45 Uhr

9.30 Herzlich Willkommen

= Abstimmung der Seminarinhalte mit den
Erwartungen der Teilnehmer
= Kurze Vorstellungsrunde

9.40 Einfihrung

= Optimierung auf der Einnahmenseite — Reduzie-
rung auf der Ausgabenseite

Optimierung der Mieteinnahmen

10.00 Erhdhung auf die ortsibliche Miete,
§ 558 BGB

= Wann ist die Miete ,ortsiblich”2

= Mietstruktur: Ausgangsmiete, Kappungsgrenze
und Jahressperrfrist

= Mietspiegel, Sachverstandigengutachten und
Vergleichswohnungen

= Reaktionsmdglichkeiten des Mieters —
Gegenreaktionen des Vermieters

10.45 Kaffee- und Teepause

11.00 Umlage von Kosten baulicher MaBnahmen
des Vermieters, § 559 BGB

= Achtung: Bei Gewerberaum vertragliche Verein-
barung nétig

= Falligkeitszeitpunkt und Hohe der Mieterhdhung

® |n diesen ModernisierungsmaBnahmen steckt
die Maglichkeit der Mieterhdhung

= Exkurs: Renditeoptimierung durch Modernisie-
rung des Mietobjektes

Umlage von Betriebskostenerhhungen,
§ 560 BGB

= Mietvertrag
= Berechnungsgrundlage
= Gebot der Wirtschaftlichkeit

12.30 Gemeinsames Mittagessen

13.45 Einvernehmliche MieterhGhung,
§ 557 BGB

= Voriberlegungen
= Formalien (Schriftform)

Staffelmieterhohung, § 557 a BGB

= Wirksamkeitsvoraussetzungen und
wirtschaftliche Uberlegungen

®  Keine Grenzen des § 557 a BGB bei
Gewerberaum

Indexmieterhohung, § 557 b BGB

= Wirksamkeitsvoraussetzungen und gerichtliche
Durchsetzung

Gewerberaum

= Wertsicherungsklauseln, Spannungsklauseln
und Erhdhungsklauseln

Allgemeine Hinweise zu Mieterhdhungen

= Taktische Uberlegungen, Prozessuales und
Kosteniberlegungen

15.15 Kaffee- und Teepause

Minimierung der Ausgabenseite

15.30 Betriebskosten optimal umlegen - Fehler
vermeiden

= Definition Nebenkostendelta — Die Bedeutung
der Betriebskosten fir das Immobilienergebnis

= Vertragliche Grundlagen

= So gelingt die richtige Abrechnung

Schriftformthema - Entscheidend bei
Gewerberaummietverhdltnissen

= Kindbarkeit von langfristigen Mietvertragen bei
formellen Fehlern

= Vertragsgestaltungen

=  Vertragsanderungen — durch ausdriickliche
Vereinbarung oder konkludentes Handeln

Schonheitsrenovierung

®  Aktuelle Rechtslage zur wirksamen Vereinba-
rung von Renovierungsklauseln

Mietméngel — Reaktionen des Vermieters
bei Mietminderungen

B Diese Ausschlusstatbesténde bestehen fiir Rech-
te des Mieters

Gewerberaum: Falle Konkurrenzschutz

Reaktionen bei Zahlungsverzug des Mieters

= Kindigung wegen Zahlungsverzuges
= Wie lauft das Raumungsverfahren ab?

Verjdhrung und Verwirkung von
Forderungen des Vermieters

17.30 Zeit fir lhre Fragen und Diskussion

ca. 17.45 Ende des Seminars
www.managementcircle.de/07-54632



Fir lhre Fax-Anmeldung: 06196/47 22-999

| | Warum Sie diese Veranstaltung besuchen sollten

B Sie wollen sich die Rendite lhrer vermieteten Gewerbe- oder
Wohnimmobilien weiter steigern.

B Sie mochten |hre Mietverhdaltnisse korrekt und mit héchstem
wirtschaftlichen Nutzen abzuwickeln.

B Sie interessieren sich fir die aktuelle praxisrelevante
Rechtsprechung.

| | Wen Sie auf dieser Veranstaltung treffen

Diese fur Nichtjuristen konzipierte Veranstaltung richtet sich an Inves-
toren, Vermieter und Eigentimer von Immobilien, an Fihrungskréfte
und andere Mitarbeiter aus den Bereichen Inmobilienmanagement
und Immobilienverwaltung. Ebenso angesprochen sind Vertreter von
offenen und geschlossenen Immobilien?oncls, Vermégensverwalter,
Mitarbeiter aus den Inmobilienabteilungen von Industrie, Handel,
Banken und Versicherungen, aber auch spezialisierte Architekten und
Projektentwickler.

. Termine und Veranstaltungsorte

24. Juli 2007 in Koln

Dorint Sofitel An der Messe K&ln, Deutz-Miilheimer-Strafie 22-24,
50679 Kdln, Tel.: 02 21/8 01 90-0, Fax: 02 21/8 01 90-80
E-Mail: info.cgnmes@dorint.com

21. August 2007 in Miinchen

Le Meridien Minchen, Bayerstrale 41, 80335 Miinchen
Tel.: 0 89/24 22-0, Fax: 0 89/24 22-1111

E-Mail: reservations.muenchen@lemeridien.com

20. September 2007 in Frankfurt am Main

Lindner Congress Hotel Frankfurt, Bolongarostrafie 100,

65929 Frankfurt, Tel.: 0 69/3 30 02-00, Fax: 0 69/3 30 02-999
E-Mail: info.frankfurt@lindner.de

Zimmerreservierung

Fir die Seminarteilnehmer steht im jeweiligen Tagungshotel ein
begrenztes Zimmerkontingent zum Vorzugspreis zur Verfijgung. Neh-
men Sie die Reservierung bitte rechtzeitig selbst direkt im Hotel unter
Berufung auf Management Circle vor. Die Anfahrtsskizze erhalten Sie
zusammen mit der Anmeldebestatigung.

| | So melden Sie sich an

Bitte einfach die Anmeldung ausfillen und méglichst bald zuriicksen-
den oder per Fax, Telefon oder E-Mail anmelden. Sie erhalten eine
Bestdtigung, sofern noch Plétze frei sind — andernfalls informieren wir
Sie sofort. Die Anmeldungen werden nach Reihenfolge der Eingdnge
bericksichtigt.

lhre Service-Hotlines

Anmeldung: Manuela Rother
Telefon: 0 61 96/47 22-700 oder
0 61 96/47 22-0 (Telefonzentrale)
Fax: 0 61 96/47 22999
Per Post: Management Circle AG
Postfach 56 29, 65731 Eschborn/Ts.
HauptstraBe 129, 65760 Eschborn/Ts.
E-Mail:  anmeldung@managementcircle.de
Kundenservice: ~ Roman Kern
Telefon: 0 61 96/47 22-800 (Fax: -888)
E-Mail:  kundenservice@managementcircle.de
Adressénderung:  Stella Avramidou

Telefon: 0 61 96/47 22-500 (Fax: -562)
E-Mail:  marketingservice@managementcircle.de

Sie kénnen bei uns der Verwendung lhrer Daten widersprechen, wenn Sie in
Zukunft keine Prospekte mehr erhalten méchten. (§28 VI BDSG)

Datenschutz-Hinweis:

Die Teilnahmegebiihr fir das eintdgige Seminar betrdgt inkl. Mittag-
essen, Erfrischungsgetranken und der Dokumentation € 1.145,-. Nach
Eingang lhrer Anmeldung erhalten Sie eine Anmeldebestatigung und
eine Rechnung. Sollten mehr als zwei Vertreter desselben Unterneh-
mens an der Veranstaltung teilnehmen, bieten wir ab dem dritten
Teilnehmer 10% Preisnachlass. Bis zu zwei Wochen vor Veranstal-
tungstermin kénnen Sie kostenlos stornieren. Danach oder bei Nichter-
scheinen des Teilnehmers berechnen wir die gesamte Tagungsgebuhr.
Die Stornierung bedarf der Schriftform. Selbstverstandlich ist eine
Vertretung des angemeldeten Teilnehmers maglich. Alle genannten
Preise verstehen sich zzgl. der gesetzlichen MwsSt.

www.managementcircle.de
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Renditesteigerung bei Immobilien
Ich/Wir nehme(n) teil am:

3 24. Juli 2007 in K&ln 07-54632
1 21. August 2007 in Minchen 08-54633
3 20. September 2007 in Frankfurt am Main  09-54634

NAME/VORNAME

POSITION/ABTEILUNG

NAME/VORNAME

H NAME/VORNAME
POSITION/ABTEILUNG

POSITION/ABTEILUNG

MITARBEITER: O BIS 100 O 100-200 O 200-500 O 500-1000 O UBER 1000

FIRMENNAME

STRASSE/POSTFACH

PLZ/ORT

TELEFON/FAX

Warum lhre E-Mail-Adresse wichtig ist!

Sie erhalten so schnellstmdglich eine Bestatigung lhrer Anmeldung,
damit Sie den Termin fest einplanen kénnen.

E-MAIL
(MIT NENNUNG MEINER E-MAIL-ADRESSE ERKLARE ICH MICH EINVERSTANDEN, UBER DIESES
MEDIUM INFORMATIONEN DER MANAGEMENT CIRCLE GRUPPE ZU ERHALTEN.)

DATUM UNTERSCHRIFT

ANSPRECHPARTNER/IN IM SEKRETARIAT:

ANMELDEBESTATIGUNG BITTE AN: ABTEILUNG

RECHNUNG BITTE AN: ABTEILUNG

Bitte rufen Sie mich an, ich interessiere mich fir

O Inhouse Trainings
O E-learning
O Ausstellungs- und Sponsoringméglichkeiten

. Uber Management Circle

Management Circle steht fir WissensWerte und ist anerkannter Bil-
dungspartner der Unternehmen. Mit kompetenten Bildungsleistungen
garantieren wir durch unsere Erfahrung Fach- und Fihrungskréften
nachhaltigen Lernerfolg. Vom praxisnahen Seminar bis zur richtungs-
weisenden Kongressmesse — vom individuell konzipierten Inhouse
Training, praxisorientierten schriftlichen Management-Lehrgang bis
zum innovativen E-Learning erhalten Sie alles aus einer Hand. Mit
Uber 40.000 Teilnehmern bei unseren Prasenzveranstaltungen im
vergangenen Jahr gehdrt die Management Circle AG zu den Markt-
fihrern im deutschsprachigen Raum. Unser aktuelles und vollsténdiges
Bildungsangebot finden Sie unter: www.managementcircle.de.

A/SM/K

Hier online anmelden! www.managementcircle.de/07-54632



